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Igen, klubtag kívánok lenni a Trade Marketing Klubban.
A 29 000 Ft+áfáról, a 2009. évi tagsági díjról szóló
számlát, kérem, küldjék el címünkre.

Igen, részt kívánok venni a Trade Marketing Klub 
konferenciáján, de nem kívánok klubtag lenni. 
A 39 000 Ft+áfáról szóló számlát, kérem, küldjék el
címünkre.

Igen, TMK vagy POPAI klubtagsággal kívánok részt
venni a konferencián. A 35 000 Ft+áfáról szóló számlát,
kérem, küldjék el címünkre.

Amen  nyi ben egy cég tõl hár man je lent kez nek, 
a ne gye dik kon fe ren cia részt ve võ VIP ven dé günk. 
Klub tag ja ink EDC-TMK kár tyát kap nak. To váb bi 
in for má ció a www. trade- mar ket ing.hu ol da lon. A jelentkezés visszaküldése egyben számla ellenében történõ fizetési kötelezettséget is jelent.

Trade Marketing Klub – POPAI konferencia 2009

Szerelmem a trade marketing –
Szerelmi háromszög
2009. február 19. • BKIK, 1013 Budapest, Krisztina krt. 99. VI. emeleti tárgyaló

Meghirdetjük

címet (További részletek a konferencián!)
„Az év trade   marketingese 2008”          

9.30–10.00 Ismerd meg a „Vásárlódat” 
és győzz! 
Mit tanulhatunk mi, magyar trade marketingesek
Barack Obama kampányából?
Előadó: Dojcsák Dániel szakújságíró,
Népszabadság

10.00–11.00 Tükörben a szerelmi háromszög:
gyártó-kereskedő-vásárló 
Előadó: Melisek Eszter RMS Client Service Group
Manager, Nielsen Piackutató és további neves
előadók

11.00–12.00 Kereskedők két tűz között 
Hogy érzik magukat a gyártói és vásárlói elvárá-
sok kereszttüzében? – Sikertényezők és kihívások
Kerekasztal-beszélgetés a kereskedelmi láncok
képviselőivel.
Előadó és moderátor: Kiss Bíborka Retailer
Services Manager, Nielsen Piackutató

12.00–13.00 Ebédszünet

13.00–13.30 Hideg, meleg, forró – 
A bolt, mint találkahely
Előadó: Molnár Judit bevételfejlesztési vezető,
Tesco

13.30–14.00 Hol izgatható fel legkönnyebben 
a vásárló?
Előadó: Mege Tímea marketingvezető, Fillince

14.00–15.00 A leselkedő negyedik
Fix és szemkamerás vizsgálatok
Előadó: Steigervald Krisztián szektormenedzser,
GfK Piackutató és Benedek László kereskedelmi
igazgató, Heineken Hungária

15.00–16.30 Leselkedjünk MARI-val! 
Egyedülálló kutatás, POPAI világszabadalom
előadás és workshop tolmácsolással
Előadó: Guy Vaughan Director of Research for
POPAI, UK


